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Podsumowanie wynikéw finansowych
TIM SA 1 GK TIM za | potrocze 2020 roku
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Wskazniki makroekonomiczne: | potrocze 2020 vs | potrocze 2019

2019 H1 2019 H1
6,6% 1,8%
2,3%
PROD. BUD.-MONT. INFLACJA
i

2019 H1 2019 Q1
4,6% 5,9%

-7.9% 5,3%
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Przychody ze sprzedazy

mrok 2018 mrok 2019 rok 2020
250 000

13.4% 15,9%

7,2%
5,5%

200 000

7,2% 5,0%

150 000

100 000

50 000

I kw. Il kw. I kw. IV kw.

rok 2019 rok 2020 dynamika

wartosci w tys. zt | potrocze
376 117 431 145 14,6%
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Sprzedaz wedtug kanatow

0 | péirocze 2019 0 | péirocze 2020
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70,1%

e-commerce

71,1%

e-commerce
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Standaryzacja sprzedazy

Przychody

Marza brutto na sprzedazy

| pétrocze 2019

| pétrocze
2019 2020 dynamika
376,1 431,1 115%
72,4 80,1 111%

19,25% 18,57%  -0,68 pp

| pétrocze 2020

113,6
100,7 '
’ 159,9 26%
promowane promowane
137,8 157,7
37% . 37%
dynamika
3% 114% 6%
produkty produkty produkty
wysokomarzowe Sredniomarzowe niskomarzowe
marza brutto >20% marza brutto 15%-20% marza brutto <15%
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Gtowni odbiorcy

| pétrocze 2020 m| pétrocze 2019

Sprzedawca / hurtownik I 432196(:)//3
_ﬁ_ Instalator — inwestycje S 3%05,;%
Ml Produkcja OEM _99,2(‘)’//00
l 0)
ml Utrzymanie ruchu / konserwator _8,963{2)
Instalator T 53(2,7%
0,4%

Konsument |04%

ﬁ Prefabrykator rozdzielnic | 8 ’1]5/3/0

; 0,0%
Pozabranzowe B2B 0.0%
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Najszersza oferta produktowa w Polsce
wraz z towarami dostepnymi w modelu dropshipping

mrok 2018 mrok 2019 rok 2020

120 000
+33% +16%
100 000
+33%
+3,1%
80 000 -10%
-13%
60 000
40 000
20 000
0
| kw. I kw. I kw. IV kw.

Liczba indeksow w magazynie [in stock]
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Sprzedai Iiczby SKU (unikatowe indeksy towarow)

mrok 2018 mrok 2019 rok 2020
60 000

50 000 6,6% 7,6% 8,2%

0
7,8% 6.7% 8,6%

40 000

30 000

20 000

10 000

| kw. Il kw. 1 Kw. IV kw.

Dotyczy towardw stale utrzymywanych na magazynie

rok 2019 rok 2020 dynamika

| pbéirocze
50 145 53492 6,7%
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wartosci w tys. zi

Sprzedaz przez sklep TIM.pl na dzien roboczy

+12%

| kw.

+13%

2 465

mrok 2018 mrok 2019

I kw.

+16%

2 500
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rok 2020

+3,5%
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+7,6%

IV kw.
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Liczba linii zamowien w sklepie TIM.pl

mrok 2018 mrok 2019 rok 2020

1 200 000
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Rachunek wynikow TIM SA — wykonanie | potrocze 2020 vs | potrocze 2019

(w tys. zt)
1H2020 1H2019 dynamika Zmiana

Przychody ze sprzedazy 431 145 376 117 115% 55 028
Zysk brutto na sprzedazy 80 057 72 396 111% 7/ 661
Marza brutto (%) 18,6% 19,2% 96% (0,6 p.p.)
Koszty dziatalnosci operacyjnej z wytgczeniem

wartosci sprzed. materiatow i towarow 64 535 57 137 113% 7/ 398
Wynik na sprzedazy 15 522 15 259 102% 263
Wynik na dziatalnoSci operacyjnej 15 216 15 442 99% (226)
Amortyzacja 3 089 3 031 102% 58
EBITDA 18 305 18 473 99% (168)
Zysk brutto 14 892 15 212 98% (320)
Zysk netto 11776 11779 100% (3)
TIM s ol IR



wartosci w tys. PLN

30 000

25000

20 000

15 000

10 000

5000

+10,6%

Zrodta kreacji EBITDA

+342% __
O
N~
—i
™ +63% g
(— Cq_D

- |

w tym:

3,6 min mat. eksp. zuzyte
przez 3LP przy wysytce
towaréw TIM

(w 2019 r. pozycja ta byta

zawarta w ustugach obcych)

EBITDA 2019 H1 zm. marzy brutto zm. zuzycia mat.i  zm. odpisow

na sprzedazy

ener. aktual. i likw.
zapasow

zm. kosztow ustug

16

4,0%

A~
q

obcych

(13

+15,7%

(2 634)

zm. kosztow
pracowniczych

-11,1%

zm. innych
kosztéw
dziatanosci oper.

A

zm. wyniku na
poz. dziatalnosci
oper.

18 305

EBITDA 2020 H1
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Przeptywy pieniezne

w_tym wptyw na KON m.in:

- wczesniejsza ptatnosc¢ dla dostaw. (11) min zt
18 000 - zm. terminu pfatnosci na 60 dni dla MSP (14,7) min z
- wzrost zapasow (15,4) min

16 000 B wyk. faktoringu 17 min zt
Razem wptyw netto na KON: (24,1) min zt
14 000
L owtym:
N 2,1 min cash pooling dla 3LP
12 000 S P J
3
Z 10000 —
o S
4 ®
; 8 000 @ o
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g 6 000 NS>
=
4000 Y
o
O
2 000
0
(2 000)
Srodki pieniezne na Zmiana kapitatu Pozostate przeptywy z Przeptywy netto z Przeptywy netto z Srodki pieniezne na
2020-01-01 obrotowego dziatanosci operacyjnej dziatalnosci dziatalnosci finansowej 2020-06-30
inwestycyjnej
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Marza brutto % EBITDA % ROA % * ROE % *

6,12%
19,25% 18.57% 4.91% 13,45%

0
16.90% 11,17%

30 cze 18 30 cze 19 30 cze 20 30 cze 18 30 cze 19 30 cze 20 30 cze 18 30 cze 19 30 cze 20 30 cze 18 30 cze 19 30 cze 20

* Wynik netto zannualizowany narastajgco za ostatnie 12 miesiecy
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Rotacja zapasow Rotacja zobowigzan Rotacja naleznosci Cykl konwersji gotowki

85 46 47

53 79

39

30 cze 18 30 cze 19 30 cze 20 30 cze 18 30 cze 19 30 cze 20 30 cze 18 30 cze 19 30 cze 20 30 cze 18 30 cze 19 30 cze 20
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9,0%
8,0%
7,0%
6,0%
5,0%
4,0%
3,0%
2,0%
1,0%

0,0%

rok 2013
—10k 2018
—rok 2019

rok 2020

TiIM

Udziatl naleznosci przeterminowanych powyzej 30 dni

\
Styczen Luty
5,8% 7,2%
3,0% 2,8%
2,6% 2,5%
0,8% 0,5%

Marzec
8,6%
2,4%
1,9%
0,6%

/\
Kwiecien Maj Czerwiec
7,6% 7,2% 6,7%
2,0% 2,4% 2,4%
1,5% 1,7% 1,2%
0,5% 0,7% 0,3%

20
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Lipiec Sierpien = Wrzesien Pazdziernik Listopad  Grudzien
4,7% 4,5% 4,6% 4,0% 3,9% 3,3%
2,4% 2,4% 2,3% 2,5% 2,3% 2,2%
1,6% 1,3% 0,9% 0,5% 0,4% 0,5%
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Rachunek wynikow GK TIM — wykonanie | poirocze 2020 vs | potrocze 2019

(W tys. )
1H2020 1H2019 dynamika zmiana
Przychody ze sprzedazy 493 737 417 700 118,2% 76 037
Koszty dziatalnosci operacyjnej 474 282 402 974 117,7% 71 308
Wynik na sprzedazy 19 455 14 726 132,1% 4 729
Wynik na dziatalnosci operacyjnej 19 198 14 777 129,9% 4421
Amortyzacja 10 783 9 986 108,0% 797
EBITDA 29 981 24 763 121,1% 5218
Przychody finansowe 72 892 8,1% (820)
Koszty finansowe, w tym: 7 152 4 202 170,2% 2 950
- ujemne roéznice kursowe 3405 n/a 3405
Zysk brutto 12 118 11 467 105,7% 651
Zysk netto 90416 8 461 111,3% 955
TIM e SN



Zrodta kreacji EBITDA GK TIM
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EBITDA 2019 H1 zm. marzy brutto zm. zuzycia mat.i  zm. odpisow zm. kosztow zm. kosztow zm. innych zm. wyniku na EBITDA 2020 H1
na sprzedazy ener. aktual. i likw. ustug obcych pracowniczych kosztéw poz. dziatalnosci
zapasow dziatanos$ci oper. oper.
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Przeptywy pieniezne GK TIM
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Srodki pieniezne na Zmiana kapitatu Pozostate przeptywy z Przeptywy netto z Przeptywy netto z Srodki pieniezne na
2020-01-01 obrotowego dziatanosci operacyjnej dziatalnosci dziatalnosci finansowej 2020-06-30
inwestycyjnej
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Trzy nominacje dla TIM-u w konkursach Izby Gospodarki Elektroniczne]

Nominacje w grupie srednich i duzych firm w dwdch kategoriach:
Breaking the doubts
Best in e-commerce

\ D\ . coMMERCe POISKA
/ awards 2020

Obie nominacje dla rozwigzania Sprzedawaj i zarabiaj z TIM.pl — dropshipping i API

Konkurenci TIM-u: LaMillou.pl, Savicki.pl, Conrad.pl, Lynka.

NOMINOWANY

Od 2014 r. TIM obecny jest w konkursie niemal nieprzerwanie (z wyjgtkiem roku 2017) —
w charakterze nominowanego, laureata lub wyréznionego.

B \Q/l\'—j

Logika zaprowadz
z punktu A do purj
Wyobrazrf.'f; |

kt
NOMINOWANY @\ Commére e

Pierwsza edycja konkursu dla osob oraz zespotéw stojgcych za sukcesem innowacyjnych
projektow, dziatan i wdrozen w biznesach e-commerce.

Wydziat Rozwoju i Technologii TIM SA nominowany w kategorii ,Najlepszy zespot | > i
e-commerce B2B”.

Konkurent TIM-u: OLX.pl.

Zarowno nominowanych, jak i laureatow wybiera grono jurorow z wieloletnim doswiadczeniem, ktdrzy sg uznanymi autorytetami oraz szanowanymi
profesjonalistami w zakresie e-commerce. Ogltoszenie wynikdéw obu konkursoéw juz dzis (czwartek 24.09.2020 r.) wieczorem.

i im.
' 'M 26 tim.pl R/



GK TIM — dalszy rozwoj biznesu

Uwzgledniajgc potencjat organizacyjny | finansowy, rozwoj organiczny jest

optymalng sciezkg dalszej budowy wartosci GK TIM
oraz pozwala na utrzymanie atrakcyjnej polityki dywidendowe|.

Nizsze koszty i ograniczone ryzyko
Utrzymanie niezaleznosci w tworzeniu Zwigzane ze wzrostem organicznym o

| realizacji strategii GK TIM. RO 6- w porownaniu do wzrostu
ZW l przez akwizycje.
Wieksze bezpieczenstwo dla Organ Iczny
akcjonariuszy Brak wyzwan i dodatkowych kosztow
oraz mozliwo$é realizaciji zwigzanych z integracjg o
dotychczasowej, atrakcyjnej polityki | restrukturyzacja.
dywidendowej. /
* 0
Wzrost GK moze byé realizowany / : ] Pozyskanie zewnetrznych klientow
e etapowo i stabilnie — z optymalnym <, w segmencie logistyki bedzie prowadzito o
wykorzystaniem zasobéw do zwigkszonej dywersyfikacii
organizacyjnych i finansowych. dziatalnosci GK TIM.

oD im.
"M 27 tim.pl R/



E-commerce B2B

wartosc¢ e-commerce B2B w 2024 r.:

12 bilionoéw $

srednioroczny wzrost e-commerce B2B w latach 2021-2026:

8,5%

marketplace B2B to ~30% calego e-commerce B2B:

3,6 biliona $ w 2024 r.

szacowana wartosc e-commerce B2B w Polsce w 2020 r.:

> 450 mld Z' (szacunki sprzed pandemii)

szacowana wartos¢ e-commerce B2C w Polsce w 2020 r.:
~ 1 00 mld Z' (szacunki uwzgledniajgce wptyw pandemii, wczeSniejsze

prognozy mowity o ok. 70 mid zt

Zrédio: https://www.digitalcommerce360.com/2019/10/31/global-b2b-e-marketplace-sales-could-hit-3-6-trillion-in-five-years/,
https://www.marketreportsworld.com/global-business-to-business-b2b-e-commerce-market-14324683



https://www.digitalcommerce360.com/2019/10/31/global-b2b-e-marketplace-sales-could-hit-3-6-trillion-in-five-years/
https://www.marketreportsworld.com/global-business-to-business-b2b-e-commerce-market-14324683

Strategia GK TIM

Wzrost wartosci GK TIM
poprzez rozwoj dziatalnosci handlowej
| logistyki kontraktowej w rosngcej branzy e-commerce

Handel materiatami technicznymi Logistyka

. Wzrost udziatu logistyki kontraktowej dla klientow zewnetrznych.
. Zwiekszenie portfolio ustug — up-selling.
. Budowanie ponadprzecietnej rentownosci przy utrzymaniu

. Doskonalenie modelu ,hybrydy”.
. Rozwoj alternatywnych modeli handlu (Dropshipping, B2B2C).

. Rozwdj oferty i kompetencji w nowych segmentach rynku.
. Wzrost pozycji marki TIM.

wysokiej dynamiki przychodow ze sprzedazy.
. Wsparcie rozwoju dziatalnosci handlowej GK.
. Odzwierciedlenie wartosci 3LP w wycenie GK TIM.

Efektywnos¢, zwinnosc¢ i bezpieczenstwo
E-commerce/IT Infrastruktura logistyczna

Optymalizacja, automatyzacja i robotyzacja

Zaawansowana analityka biznesowa y .
operacji oraz proceséw

HR i kultura organizacyjna Stabilne finansowanie oraz wzrost rentownosci

' M 29 tim.pl R/



Dtugoterminowy program motywacyjny kadry zarzadzajace)

Podstawa programu motywacyjnego Program oparty na kierowaniu przez Spotke do uczestnikow programu pisemnych

ofert objecia akcji TIM

Akcje TIM obejmowane przez uczestnikow Akcje wyemitowane na podstawie podwyzszenia kapitatu zaktadowego Spotki w ramach kapitatu
programu docelowego

Pula akcji TIM bioraca udziat w programie 1.100.800 akcji TIM S.A. (4,96% kapitatu)
Zarzad TIM: do 50% puli,

Uczestnicy programu Zarzady spotek zaleznych oraz kluczowa kadra menadzerska TIM: do 50% puli.

Okres objety programem Rok obrotowy 2021, 2022, 2023, po 1/3 puli wszystkich akcji TIM za dany rok obrotowy

1. Osiggniecie w danym roku EBITDA GK na poziomie nie nizszym niz:

63 min zt w 2021 roku

66 min zt w 2022 roku

Podstawowy warunek przyznania akcji 20 min zt w 2023 roku

10% elastycznosc¢ pod warunkiem osiggniecia skumulowanej EBITDA w kolejnych latach programu.

2. Swiadczenie pracy do konca trwania okresu programu (31.12.2023).

Srednia arytmetyczna cena akcji TIM z ostatnich sze$ciu miesiecy poprzedzajgcych podjecie

Cena objecia akcji TIM przez osob
v j £ ’ uchwaty RN opiniujgcej wprowadzenia programu motywacyjnego pomniejszonej o dyskonto 10%

uprawione

Terminy objecia akcji Nie wczesniej niz 24 miesigce po zakonczeniu danego roku obrotowego

o im.
B 30 i R/



Dziekujemy za uwage

f https://www.facebook.com/TIMSAPOLSKA
In https://www.linkedin.com/company/tim-s-a

' https://twitter.com/TIM__ SA

www.tim.pl
www.timsa.p|

https://www.youtube.com/KanalTIMSA

https://instagram.com/tim_sa_polska/

o im.
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http://www.tim.pl/
http://www.timsa.pl/
https://www.linkedin.com/company/tim-s-a
https://twitter.com/TIM__SA
https://www.youtube.com/KanalTIMSA
https://www.linkedin.com/company/tim-s-a
https://instagram.com/tim_sa_polska/

Zastrzezenia prawne

Zapoznanie sie z trescig niniejszej Prezentacji (,Prezentacja”) lub udziat w spotkaniu, na ktérym Prezentacja jest przedstawiana lub omawiana uznaje sie za akceptacje tresci ponizszego
zastrzezenia prawnego.

Prezentacja zostata przygotowana przez TIM S.A. z siedzibg we Wroctawiu (,TIM" lub "Spotka") wytacznie w celach informacyjnych. Ani Prezentacja, ani jakakolwiek kopia Prezentacji nie
moze byc¢ powielana, rozpowszechniana ani przekazywana, bezposrednio lub posrednio, jakiejkolwiek osobie w jakimkolwiek celu bez pisemnej zgody Spotki.

Niniejsza Prezentacja nie stanowi rekomendacji inwestycyjnej bgdz informacji rekomendujgcej lub sugerujgcej strategie inwestycyjng. Niniejsza Prezentacja nie zawiera kompletnej
ani catosciowej analizy finansowej lub handlowej TIM ani Grupy Kapitatowej TIM (,Grupa TIM”), jak rownieZ nie przedstawia jej pozycji i perspektyw w kompletny ani catoSciowy sposob.
Spotka przygotowata Prezentacje z nalezytg starannoscig, jednak moze ona zawiera¢ pewne niescistosci lub uogolnienia. Dlatego zaleca si¢, aby kazda osoba zamierzajgca podjgc
decyzje inwestycyjng odnosnie jakichkolwiek papierow wartosciowych wyemitowanych przez Spoétke lub jej spétki zalezne opierata sig, na informacjach ujawnionych w raportach Spoéfki,
sporzadzonych zgodnie z obowigzujgcymi przepisami prawa.

Prezentacja zostata sporzgdzona wytgcznie w celach informacyjnych i nie stanowi oferty kupna bgdz sprzedazy ani zaproszenia do sktadania oferty kupna lub sprzedazy jakichkolwiek
papierow wartosciowych bgdz instrumentow lub uczestnictwa w jakimkolwiek przedsiewzieciu handlowym.

Prezentacja oraz zawarte na niej obiekty graficzne, informacje, dane oraz ich opisy mogg zawieraC stwierdzenia dotyczgce przysztosci. Jednakze, takie stwierdzenia nie mogg byc
odbierane jako zapewnienie czy projekcje co do oczekiwanych przysztych wynikow Grupy TIM lub spétek Grupy TIM. Prezentacja nie moze by¢ rozumiana jako prognoza przysztych
wynikow TIM i Grupy TIM.

Nalezy zauwazyé, ze tego rodzaju stwierdzenia, w tym stwierdzenia dotyczgce oczekiwan co do przyszitych wynikdw finansowych, nie stanowig, gwarancji czy zapewnienia,
ze takie zostang, osiggnigte w przysztosci. Informacje przekazywane przez przedstawicieli Spotki sg oparte na biezgcych oczekiwaniach lub pogladach przedstawicieli Spotki i sg, zalezne
od szeregu czynnikow, ktére mogg powodowac, ze faktyczne wyniki osiggniete przez Spotke bedg w sposab istotny réznic sig od wynikéw opisanych w tym dokumencie. Wiele sposrod
tych czynnikow pozostaje poza wiedzg, swiadomoscig i/lub kontrolg Spotki czy mozliwoscig ich przewidzenia przez Spotke.

TIM, spotki nalezgce do Grupy TIM, ani cztonkowie jej organow, jej dyrektorzy, cztonkowie kierownictwa, doradcy, akcjonariusze lub przedstawiciele takich osob nie ponoszg, zadnej
odpowiedzialnosci z jakiegokolwiek powodu wynikajgcego z wykorzystania Prezentacji. Ponadto zadne informacje zawarte w Prezentacji nie stanowig, zobowigzania ze strony Grupy TIM,
Spotki jej przedstawicieli, akcjonariuszy, podmiotow zaleznych, doradcow lub przedstawicieli takich osob. Dane statystyczne lub informacje dotyczgce rynku na ktorym dziata Spoéitka,
Grupa TIM lub spo6tki nalezgce do Grupy TIM, wykorzystane w niniejszej prezentacji zostaty pozyskane ze zrédet publicznych lub wskazanych w tresci Prezentacji i nie zostaty poddane
dodatkowej lub niezaleznej weryfikacji.

Grupa TIM i spétki nalezgce do Grupy TIM, ani cztonkowie jej organdéw, jej dyrektorzy, cztonkowie kierownictwa, doradcy, akcjonariusze lub przedstawiciele takich osob nie sg zobowigzani
do przekazywania odbiorcom Prezentacji bgdz do wiadomosci publicznej dodatkowych informaciji, jak rowniez aktualizowania jej tresci.

Prezentacja podlega ochronie wynikajgcej z ustawy o prawie autorskim i prawach pokrewnych.
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